


事業報告



事業活動への影響の
見極めが困難

成長領域への事業拡大と
収益基盤の強化に取り組む

営業活動の制限や
案件の中断・スライド

事業の経過およびその成果

国内経済は非常に不透明な状況
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（百万円）（百万円）

事業の経過およびその成果

受 注 高

３９,９３４３９,９３４

前期比
＋３.６％



事業の経過およびその成果

売 上 高

４５,０００４５,０００
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（百万円）（百万円）

３９,２８２３９,２８２
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＋２.６％



事業の経過およびその成果

営 業 利 益

４,５００４,５００
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（百万円）（百万円）

４,１９７４,１９７

前期比
＋８.７％



事業の経過およびその成果

経 常 利 益

４,５００４,５００

４,０００４,０００
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３,４０７３,４０７

（百万円）（百万円）

４,２４０４,２４０

前期比
＋８.８％



事業の経過およびその成果

親会社株主に帰属する当期純利益

３,０００３,０００

２,５００２,５００

２,０００２,０００

１,５００１,５００

００
第５５期第５４期第５３期

２,６６８２,６６８

２,２８６２,２８６

（百万円）（百万円）

２,７６５２,７６５

前期比
＋３.６％



セグメント別概況



ＩＴソリューション



事業内容

ビジネスソリューション事業

金融・公共ソリューション事業

システム機器販売事業

ＩＴソリューション



ＩＴソリューション

機器販売が堅調も前期の不採算案件による機会損失で減収売上高

１５,０００１５,０００

００

１０,０００１０,０００

５,０００５,０００

第５５期第５４期第５３期

１３,４１５１３,４１５１２,５５９１２,５５９

（百万円）（百万円） セグメント別割合

前年同期比

△１.６％

１３,２０２１３,２０２



１,５００１,５００

１,０００１,０００

００

５００５００

第５５期第５４期第５３期

１,２０５１,２０５１,２２８１,２２８

（百万円）（百万円）

１,２９８１,２９８

ＩＴソリューション

営業利益 不採算案件が減少したことなどで増益

前年同期比

＋７.７％



ビジネスソリューション事業

流通製造 物流

・ＰＯＳシステム

・オーダリングシステム

・マーチャンダイジング

・販売管理システム

・生産管理システム

・ＰＬＭ/ＰＤＭ/ＣＡＤ

・スケジューラー

・在庫ロケーション

・入出庫管理システム

・文書管理システム

・物流ＫＰＩ管理システム

・配車・配送管理

製造業、小売業、物流業などのお客様業務を支援する
ＩＴソリューションを提供

売上高

ＩＴソリューション



金融・公共ソリューション事業

金融分野や公共分野のお客様業務を支援する
ＩＴソリューションを提供

官公庁金融保険

・国保請求システム

・各種統計システム

・国民健康保険システム

・介護保険システム

・生損保向けシステム

・証券向けシステム

・決済システム

・電子マネーシステム

売上高

ＩＴソリューション



システム機器販売事業

各ソリューション事業に必要となるパソコンやサーバーなどの
機器を納入

売上高

ＩＴソリューション



サービスソリューション



サービスソリューション

事業内容

デジタルソリューション事業

クラウド・インフラサービス事業



サービスソリューション

売上高

１２,０００１２,０００

８,０００８,０００

００

４,０００４,０００

第５５期第５４期第５３期

９,８５３９,８５３
９,２０４９,２０４

（百万円）（百万円）

デジタルソリューションやクラウドサービスが伸長

１０,３８０１０,３８０

サービス
２６％

セグメント別割合

前年同期比

＋５.４％



７５０７５０

５００５００

００

２５０２５０

第５５期第５４期第５３期

６３０６３０

２９４２９４

（百万円）（百万円）

サービスソリューション

営業利益 事業拡大に向けた体制強化などにより減益

５６４５６４

前年同期比
△１０.５％



デジタルソリューション事業

ＩｏＴ＆ＡＩサービスやＷｅｂサイト・ＥＣ構築などの
業種共通ソリューションを提供

売上高

ＷｅｂやＥＣサイトスマートグラス「ＲｅａｌＷｅａｒ」 ＷｅｂやＥＣサイトスマートグラス「ＲｅａｌＷｅａｒ」

サービスソリューション



クラウド・インフラサービス事業

情報システムの総合的なマネジメントサービス、
ハウジング・ホスティングサービス、クラウドサービスなどを提供

売上高

サービスソリューション



プロダクトソリューション



事業内容

組込み開発事業

デバイス開発事業

プロダクトソリューション



１８,０００１８,０００

１３,５００１３,５００

００

９,０００９,０００

４,５００４,５００

第５５期第５４期第５３期

１５,００４１５,００４１４,３４２１４,３４２

（百万円）（百万円）

プロダクトソリューション

売上高 デバイス開発が堅調、組込み開発が拡大

１５,６９９１５,６９９
セグメント別割合

前年同期比

＋４.６％



２,４００２,４００

００

１,６００１,６００

８００８００

第５５期第５４期第５３期

２,０２３２,０２３
１,８３１１,８３１

（百万円）（百万円） ２,３３５２,３３５

プロダクトソリューション

営業利益 増収に伴う利益増

前年同期比
＋１５.４％



組込み開発事業

車や産業機器などに組み込まれるソフトウエアの開発

売上高

プロダクトソリューション

NSW-MaaSプラットフォーム ５Ｇ／ローカル５Ｇ



デバイス開発事業

画像処理や通信関連などのＬＳＩやボードの設計

売上高

プロダクトソリューション

電子機器、光学機器などＬＳＩやボードの設計



対処すべき課題



今後の課題

ＤＸへの取り組みが進展したことで、
ソリューションや技術基盤の拡充が必須

迅速、機敏にサービス等を提供できる体制の構築

１．ＤＸ事業の拡大

最新技術を融合し、新しいサービスを展開

ＤＸ事業の加速を目指すＤＸ事業の加速を目指す



今後の課題

ＩＴサービスに対するニーズの多様化・高度化

２．顧客基盤強化と高付加価値化

顧客基盤強化と高付加価値化を実現顧客基盤強化と高付加価値化を実現

ＩＴ活用から戦略的なＩＴ投資へと変化

サービス提供型ビジネスや
成長期待分野への領域拡大に注力



今後の課題

人材の質的向上が不可欠

３．人材の確保・育成

採用活動の強化・人事制度の拡充・実践的教育の実施採用活動の強化・人事制度の拡充・実践的教育の実施

高度な技術力、提案力、
プロジェクトマネジメント力の強化

価値創造に挑戦し続ける人材の確保・育成






